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Vorwort

Liebe Leserin, lieber Leser,

sicher gab es fiir Sie triftige Griinde, sich in XING - dem fuhrenden sozialen Netzwerk fir
berufliche Kontakte — anzumelden.

= Vielleicht haben Sie erkannt, dass es ganz hilfreich sein kann, wenn man in bestimmten
Lebens-Situationen Unterstiitzung von versierten Leuten erhalt.

= Vielleichtist Ihnen aber auch aufgefallen, dass an fiihrenden Positionen im beruflichen
Alltag nicht die fahigsten Kopfe sitzen, sondern oftmals diejenigen, die die besten
Beziehungen hatten.

= Vielleicht hat Ihnen aber nur ein Verwandter oder Arbeitskollege gesagt, dass es ganz
nitzlich sein kann, sich in XING anzumelden.

Wie auch immer — Sie sind hier vollkommen richtig!

Ich bin ein sehr kontaktfreudiger Mensch. Und deshalb habe ich regen Kontakt mit meinen
Verbindungen in XING. Am Anfang ist eine meiner ersten Fragen:

+Was hat lhnen XING gebracht?*
Das Erschreckende ist, dass mir bestimmt 80 Prozent der Leute sagen: ,Nichts!*

Meine nachste Frage ist dann: ,Was haben Sie denn gemacht, dass Sie Resonanz
bekommen?*

Und die Antwort lautet in aller Regel: ,Was soll man denn machen?“

Das zeigt, dass die meisten XING-Mitglieder selbst nach langer Zeit mit dem Instrument XING
nicht umgehen kdénnen. Es ist ganz naturlich, dass ich keine Ergebnisse erwarten kann, wenn
ich nicht die richtigen Dinge tue.

Auf der anderen Seite kann ich Ihnen sagen, dass ich heute pro Arbeitstag durchschnittlich 13
Anfragen bekomme.

Und Sie sollen nun in diesem E-Book erfahren, wie Sie ebenfalls ein derartiges Ergebnis
erzielen kénnen. Es geht nicht nur darum, das XING-Profil wie ein Formular auszufillen,
sondern unter den 13 Millionen XING-Mitgliedern durch lhre Alleinstellungsmerkmale positiv
aufzufallen.

Ich wiinsche Ihnen beim Lesen viel Freude und in der Umsetzung gute Erfolge
Ihr

Werner Frech

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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Uber den Autor

Werner Frech ist anerkannter Experte der Allfinanzberatung. Seit
1976 hat er sich ausschlie3lich der qualifizierten Finanzberatung
verschrieben. Zu seinen Klienten zahlen Privathaushalte, sowie
Klein- und mittelstandische Unternehmen.

A

‘l .
1990 hat er sein eigenes Unternehmen — die GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und
Finanzberatung mbH — gegriindet, dem er bis heute als Geschaftsfiihrender Gesellschafter

vorsteht. Sein Qualitdtsanspruch an die Beratung seiner Mandanten war stets hoch
angesiedelt.

Bereits nach wenigen Jahren wurde er bedingt durch seine
Beratungserfolge in der damaligen Nummer 1 der
Vermaogensberatungsgesellschaften zur Fiihrungskraft ernannt.
Zuletzt hat er dort als Regionaldirektor tiber 200 Wirtschaftsberater
zum Erfolg gefiihrt.

2010 hat er sich nach einer kurzen Auszeit entschlossen, die Beratungsleistung per Video-
Konferenz zu erbringen. Dies war der Start in XING, um einen neuen und internetaffinen
Interessentenkreis aufzubauen.

Heute verflgt er Uiber ein weit verzweigtes Netzwerk. Innerhalb von 7 Jahren hat er 23.000
direkte XING-Kontakte aufgebaut. Parallel dazu entstand durch seine Aktivitaten aus der
XING-Gruppe ,Unternehmer Oberbayern” mit einem Mitgliederbestand von urspriinglich
1.200 Gruppenmitgliedern aktuell ein Kreis von tiber 13.000 Unternehmern und
Freiberuflern in dieser XING-Gruppe.

Aktuell unterstitzt er Selbstandige und Gewerbetreibende beim Geschéfts-Auf- und —
Ausbau. Seine Schwerpunkte dabei sind:

+ Kontakte Dich reich: Auf- und Ausbau eines beruflichen Erfolgs-Netzwerkes

*  Wohlstand nach Plan: Erzielung eines lukrativen und dauerhaft gesicherten
Einkommens

* Vermdégend in Rente: Sicherung und Vermehrung des Vermdgens

Dieses Know-how stellt er auf seiner Homepage unter
, in Gruppenseminaren und in Einzel-Coachings zur Verfigung.
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1. Schritt: Ihr XING-Profil

lhr XING-Profil ist Ihr Schaufenster fiir andere Kontakte in XING. Egal ob das interessante
geschéftliche Kontakte, potenzielle Kunden oder Arbeitgeber sind.

Bei einem Rendezvous wollen Sie doch auch auf den ersten Blick einen guten Eindruck
erzeugen, oder?

Gestalten Sie lhr Portfolio im
personlichen Profil mit
verschiedensten Elementen wie

- I. - Bilder,

il = * Texten,

< o reb— + pdf-Dateien und sogar

A * Videos

@ — im Einklang zum Erscheinungsbild
| ERARERAER . lhrer Webseite, Visitenkarte und

® wiis o mehr.

Portfolio et

Als Premiummitglied sind bis 1.000
Textmodule, 30 Dateien/Bilder und
15 Videos mdglich, die mit Titel und
Beschreibung versehen werden
kénnen, natirlich auch mit Links in
diesen Feldern.

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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Das Profil-Foto

Ihr Profil-Foto ist wichtiger, als Sie denken. Der Schnappschuss mitdem Handy vom letzten
Urlaub oder der Geburtstagsfeier muss doch reichen, denken viele Nutzer des
geschéftlichen Netzwerkes XING.

Sie werben mit Ihrem Foto fiir sich und ggf. auch fiir Ihre Firma. Was macht es da fiir einen
Eindruck, wenn ein potenzieller Arbeitgeber oder gar Kunde lhr willkiirlich ausgewahltes Foto
sieht?

Werner Frech Visitenkarte bearbeiten oo
& |nhaber, Allfinanzberatung, vww.gwi-mbh.de, (089) 9920400, Wir machen Sie
reicher

@ cthrenamtlich, Priifer fiir "Fachwirt fiir Finanzberatung”, IHK fiir ¥iinchen und
Cberbayern

Q Garching bei Miinchen, Deutschland

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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_
Die 4 wichtigsten Tipps fur Ihr Foto

1. Waéhlen Sie ein Foto aus, das die passenden Emotionen ausdriickt. Miissen Sie
beispielsweise Vertrauen aufbauen, sollten Sie einen professionellen und seridsen
Eindruck machen.

2. Achten Sie auf eine Diagonale im Bild (z.B. Verlauf der Schulterpartie). Das verleiht dem
Foto mehr Dynamik und macht es sympathischer.

3. Wabhlen Sie ein Foto aus, das Sie in der Bekleidung zeigt, die Ihr Kunde von lhnen
erwartet und in lhrer Branche ublich ist.

4. Verwenden Sie ein farbiges Foto mit einem markanten Wiedererkennungseffekt. Das
kann die Farbe der Bluse oder des Hemdes sein.

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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Drei Tipps fur die Gestaltung des
XING-Profils

1. Beantworten Sie die unausgesprochenen Fragen, die sich jeder Besucher lhres Profils
stellt. Sie lauten:

»  Werist diese Person?

»  Wasgenau bietet diese Person an?

»  Wasist das Besondere an dieser Person?
»  Woist etwas fiir mich drin (Nutzen)?

Je besser diese Fragen fir einen Besucher Ihres Profils beantwortet werden,
desto besser ist der erste Eindruck.

2. Fassen Sie sich kurz. Strukturieren Sie lhre Darstellung in Textblocke zu maximal drei
Zeilen. Stellen Sie nicht nur dar, was Sie sind oder anbieten, sondern was das fir den
Profilbesucher bedeutet, was er fiir einen Nutzen durch Sie erfahren kann.

Er kdnnte ja ein potenzieller Kunde oder Arbeitgeber sein.

3. Werden Sie fiir Ihre Profilbesucher anziehend. Eine Mdglichkeit dafir ist, sich als
Experte fir die Losung der brennenden Probleme lhrer Kunden zu positionieren. Nimmt
ein potenzieller Kunde oder Arbeitgeber Sie als diesen Experten wahr, verlauft lhr
XING-Leben deutlich einfacher.

‘l So erkennen Sie den guten Berater: Philosophie: [} http:/ /www.gwf-mbh.de/unternehmen [unsere-
firmenphilosophie Arbeitsweise: [ http://www.gwf-mbh.de/unternehmen/arbeitsweise-der-gwf Garantie: [,
http:/ /www.gwf-mbh.de/unternehmen/zufriedenheitsgarantie Empfehlung: [ http:/ [www.gwf-mbh.de
{unternehmen/verbraucherschutz

B\

)

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH



https://www.unternehmer-oberbayern.de/

XING-Profilfeld ,,Ich biete*

Das Feld ,Ich biete” hat drei Funktionen, wenn Sie auf Jobsuche sind:
1) Es hilft Ihnen dabei, bei XING besser gefunden zu werden.

2) Das Profilfeld dient zugleich Ihrer Selbstvermarktung, da man hier sieht, was man von
Ilhnen erwarten kann.

3) XING nutzt Ihre Angaben unter ,Ich biete®, um Ihnen optimale Event-, Job-, Gruppen-
und Kontaktvorschlage zu machen.

Konzentrieren Sie sich beim Ausfiillen des Bereichs ,Ich biete” daher auf Schlagwarter, die
lhre fachlichen Kompetenzen beschreiben.

Ich biete Hinzufiigen

Top-Fahigkeiten

Finanzcoach Allfnanzberater Beziehungsmanager

Onlineberatung zu allen Finanzthemen - mehr im Yideo unter hitp:/ fwww.gwf-mbh.deSunternehmen
fagwf-vorstellung

Beratung zu sicheren und lukrativen Geldanlagen - mehr unter httpef Mweee,gwf-mbh. defdienstleistungen
Slapitalanlagen

Beratung zu leistungsstarken Versicherungen {privat und gewerhlich) - mehr unter bttp:d feww, gw-
mbh.defdienstleistungen fversicherungen

vermittlung van attraktiven und renditetrichtizen Immobilien - mehr unter http:f feaw.gwf-mbh.de
Sdienstleistungenimmaobilisn

vermittlung von giinstigen Finanzierungen {Privatlredit - Baufinanzierung - Gffentliche Fardermittel) -
mehr unter http: S Swsgw-mb hdefdienstleistungen [finanzier ung

praktische Unterstitzung fur Finanzdienstleister im Bereich Akguise
praktische Unterstiitzung flr Finanzdienstlsister im Bereich werkauf
praldische Unterstiitzung fiir Finanzdienstlsister im Bereich Fiihrung
praktizche Unterstitzung fur Finanzdienstleister im Bereich Werwaltung Unternehmensherater fur Finanzdisnstleizter

Honorarberater Anlageberatsr Versicherungsmalder immohilienmaller Finanzisrungsherater wertrieh

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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XING-Profilfeld ,,Ich suche*

Das Feld ,Ich suche eignet sich perfekt, um auf die Jobsuche hinzuweisen. Doch wie
formulieren Sie idealerweise lhr ,Gesuch®?

Durchgesetzt hat sich die Phrase ,Neue Herausforderung®, da sie haufig von Recruitern
oder Personaldienstleistern verwendet wird, um Fachkrafte im Jobwechsel ausfindig zu
machen. Erganzen Sie das aber bitte mit einem konkreten Thema oder Jobziel:

~Neue Herausforderung als Qualitdtsmanager, Betriebsleiter, Projektlefter, ....“
Erganzend passen auch folgende Formulierungen:

~Anstellung als..,

\4

v

»FUhrungsposition als/im...*

v

,Traineestelle im Personalwesen®,
> ,Beruflicher Einstieg im Marketing*

» ,Praktikum/Projektmitarbeit im Qualitdtsmanagement®.

|Ch su Che Hinzufiigen

Lesar meines Portfoliost erfolgreiche Finanzdienstlsister mit dem Drang zu mehr Erfole veranderungswillige Bankkaufleuts

Anleger fur nachhaltige Kapitalanlagen  Unternehmer mit Steusrsparpotential

Abiturienten fr ein bezahltes duales BNL-Studium
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2. Schritt: Bauen Sie ein Netzwerk auf

Viele Menschen mdchten nur die Anfragen an- und in ihrer Kontaktliste aufnehmen, die sie
kennen, was sehr schade ist, denn Sinn und Zweck von Networking in XING ist, dass die
Menschen Sie kennen lernen diirfen. Das gestaltet sich ungeheuer schwierig, wenn
potenzielle Kundenkontakte mit oben genannter Einstellung bereits im Ansatz abgewiesen
werden.

Zuerst sind es anonyme Kontakte — spater werden es vielleicht reale Kunden- oder
Geschéftskontakte.

Man weil3 vorab nie, ob ein Anfragender jetzt, morgen oder in einem Jahr Bedarf am
betreffenden Produkt/der Dienstleistung hat oder der neue Arbeitgeber wird. Dann lassen
wir den Menschen doch diese Option lieber offen und selbst entscheiden. Das gleiche
Szenario ware es, wenn ein Kunde ins Autohaus kommt, sich Giber die Modelle informieren
mdochte und der Kundenberater ihn gar nicht erst reinlasst, weil er ihn nicht kennt.

Kein vernunftiger Mensch wiirde auf so eine seltsame Idee kommen.

Sie sind auch Verkaufer — in XING ,verkaufen“ Sie zunachst Ihre Person. Und auch wenn
ein Kontakt in XING noch kein realer Kontakt geworden ist: wichtig ist dieser Mensch in
jedem Fall. Genau diese Aufmerksamekeit sollte man ihm auch zukommen lassen, denn
schon in der nachsten Sekunde kénnte er Thr neuer Kunde sein.

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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| P
Ich liebe Kundenkontakte — und XING

In XING steckt ein ungeheures Potenzial, was den Aufbau wichtiger Kontakte angeht. Man
kann sie hegen und pflegen. Man kann allerdings auch voreingenommen reagieren, verprellt
damit aber mit Sicherheit wertvolle Kundschaft — und damit bares Geld. Der Kénigsweg zur
Pflege der Kundenkontakte und die daraus resultierende reale Kundengewinnung sind
Uberaus simpel.

1. Wennsich ein Mensch fir Sie interessiert und zu Ihren Kontakten hinzufiigen méchte,
sagen Sie bitte ja. Naturlich gibt es auch Ausnahmefélle, die selbst mir einen Schauer
Uber den Riicken jagen und ich dankend ablehne.

2. Bauen Sie Ihr Netzwerk aktiv auf. In der Premium-Mitgliedschaft haben Sie das
méchtige Instrument der erweiterten Suche zur Verfigung.

T -~

lhre Vorteile mit XING Premium,
Kluge:

v/ Entdecken Sie jetzt Gehalter im XING Stellenmarkt.
v/ Sehen Sie alle Profilbesucher inkl. Statistiken.

N Rabatt*
v/ Suchen Sie schnell & gezielt mit erweiterten Filterfi.
+/ senden Sie Nachrichten auch an Nicht-Kontakte.

+/ Sehen Sie alle Kontakt-Neuigkeiten auf einen Blick.

Die Premium-Highlights im Detail

3 Monate” 12 Monate®
nur 7,95 € mtl. nur 6,35 € mtl.
statt 9.95€ statt 795€
Auswihlen Auswihlen

Sie kénnen sowohl nach Mitgliedern als auch nach anderen Inhalten suchen.

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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Die erweiterte Suche
(ab Premium-Mitgliedschaft)

Uber die erweiterte Suche kénnen Sie als Premiummitglied unter Mitglieder eine Vielzahl an
Felder anwenden, um fiir sich die Personen zu finden, die lhre potentiellen Auftraggeber
sind. So ist eine gezielte Filterung nach Feldern ,Ich suche® kombiniert mit ,Branche®,
,Position“ usw. maoglich.

Die Suche kann immer weiter nach Land, Stadt usw. eingeschréankt werden. Zugleich kénnen
Sie auch bestimmen, ob nur die Kontakte Ihrer bestehenden Kontakte angezeigt werden —
auch als Kontakte 2. Grades bezeichnet.

Mmitglieder jot ant New: Grupps

Suchen
Name Derzeitiges Unternehmen Land
Position unternenmen (vorher) Bundesiand
Position (vorher) Beschiftigungsart ort
Ich biste Tatigkeitsfeld pLZ
Ich suche Branche Sprache

Interessen Hochschulen organisationen

' Suchauftrag anlegen Weniger Suchoptionen -~

Wenn Sie die passenden Kontakte gefunden haben, stellen Sie auf deren Profil eine
Kontaktanfrage. Schreiben Sie einen kurzen und persénlichen Text und verwenden auch
eine personliche Anrede. Das ist wertschatzend und hebt Sie von den Gepflogenheiten der
Masse ab

3. lhre so aufgebauten Kontakte sind wie kleine, zarte Pflanzchen. Sie brauchen
Aufmerksamkeit, Wasser, Dinger, Sonne. Ubertreiben Sie allerdings mit keinem der
Bestandteile, sonst ist die Pflanze bald mausetot, sprich: verwelkt.

a ;SL\\ Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
l‘% \
i

k!
Y

13


https://www.unternehmer-oberbayern.de/

Machen Sie andere auf sich aufmerksam

Verwenden Sie die Neuigkeiten Ihrer Webseite wieder — platzieren Sie eine Statusmeldung
unter ,Beitrag erstellen“ auf der Startseite. Sie haben 400 Zeichen zur Verfligung.

Ein Tipp: Genauso sollten Sie diese Funktion einsetzen, wenn Sie eine Anderung im
~Profilspruch® vorgenommen haben, weil sie sonst nicht gesehen werden kann. Damit
wecken Sie Interesse und bekommen mehr Besuche auf Ihr Profil. Allerdings ist die
Einschréankung zu beachten, dass diese Statusmeldung auf der Startseite nur lhre Kontakte
sehen, die auch Premiummitglied sind.

& Werner Frech Neuigkeiten
‘%, [ presom |

Event-Empfehlungen von XING

| M Meine Startseite

Meine Kontakte

76. Heidelberg Business-Meeti,

Meine Nachrichtel
Meine Nachrichten Do, 01.02.2018
eidelberg

@ @ ¢

Premium

>232 weitere Event-Empfehlungen

»

Stellenmarkt

Neuen Beitrag erstellen
Eventuat . Empfehlen Sie einen Link oder schreiben Sie eine Mitteilung.
News f

Gruppen

w

Ausgeblendet  AlleEintrige v

b

Um auch Personen zu erreichen, die noch nicht Ihre Kontakte sind, empfehle ich Ihnen, Ihre
Webseite-Neuigkeiten auch in den passenden Gruppen auf XING zu teilen, die Sie zuvor
aussuchen mussen.

Anséatze fur Ihre Suche kdénnen sein: Branchen, in denen Sie schon Projekte abgewickelt
haben — Zielpersonen wie Geschéftsfihrer — Regionen, in denen Sie tétig sein wollen und
auch Fachthemen.

Zu unterscheiden sind Beitrage in den Foren und Anzeigen in Marktplatzen. Was in einer
Gruppe vorhanden ist und wie genutzt wird, entscheiden die Moderatoren — daher bitte die
Regeln der Gruppen immer erst lesen, bevor Sie dort aktiv werden.

14
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Goldgraber-Seminar

Weitere Informationen erhalten Sie im Goldgraber-Seminar

Wie Sie Ihren Schatz
an Kontakt-Personen bergen

"Beziehung ist das halbe Leben" - Lippenbekenntnis oder gelebte Praxis?

Netzwerken ist keine Fahigkeit, die man bei Geburt mit auf den Weg bekommen hat.
Netzwerken mag gelernt sein. Ein funktionierendes Netzwerk ist die Grundvoraussetzung fiir
ein erfolgreiches Berufsleben.

Der Kontaktaufbau kann Vergniigen bereiten, wenn es funktioniert,
oder auch nervig sein, wenn sich die Ergebnisse nicht einstellen.
Lernen Sie kennen, wie Sie spielend und mit Spal3 Kontakte aufbauen.

Zum Goldgraber-Seminar

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH
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Ich will mehr wissen...

Sie sind neugierig geworden und
haben weiteren Gesprachs- oder Erklarungsbedarf?
Ich freue mich auf ein Gesprach mit Ihnen.
Vereinbaren Sie unverbindlich und kostenlos
Ihren Gespréachstermin

Werner Frech

Unternehmer Oberbayern —
die Plattform fir Unternehmer
Schlei3heimer Str. 13 b
85748 Garching
Telefon 089/99 20 40 O
Telefax 089/99 20 40 60

Unternehmer Oberbayern — ein Projekt der GWF Gesellschaft fur Wirtschafts- und Finanzberatung mbH [P
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